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1. Introduccion

El ICEX y la Oficina Econdmica y Comercial de Espafia en Pekin, en colaboracion con el Banco
Asiatico de Infraestructuras (BAIl), han organizado un webinario para acercar a las empresas
espafiolas la actividad del banco.

El objetivo de la sesion era informar a las empresas espafiolas sobre las oportunidades de negocio
e inversion que ofrece este banco de desarrollo, los instrumentos de financiacion a los que pueden
acceder las empresas espafiolas, y su politica de contratacion, la cual se ajusta perfectamente a
los estandares multilaterales.

El webinario conté con la asistencia online de 45 participantes de 40 empresas y otras
organizaciones espafiolas con interés en la actividad del Banco Asiatico de Inversion en
Infraestructuras (BAII).

Agenda del webinario sobre el Banco Asiatico de Infraestructuras (BAIl). Actividad y
oportunidades de negocio y de inversion para la empresa espafiola.
Fecha: 30 de marzo de 2022

Horario Programa Ponente
9:55-10:00 Conexion de los participantes
10:00 - 10:05 Palabras de bienvenida D. Jose Maria Blasco Ruiz

Director de la Divisibn de Infraestructuras,
Sanidad y TIC de ICEX.

10:05 -10:15 Introduccioén. Presentacion general D. Yanning Wang.
de la actividad del BAIl y cartera Director General del Departamento de Servicios
proyectos. Operativos. Banco Asiatico de Inversién en
Infraestructuras.

10:15-11:00 Procedimientos de compra. D. Yunlong Liu.
Oportunidades de negocio y Especialista de Compras Senior  del

financiacion en el BAII. Departamento de Servicios Operativos. Banco
Asiético de Inversion en Infraestructuras.
11:00 - 11:25 Coloquio Modera: D. Carlos Julian Tértola Sebastian.

Consejero Economico y Comercial Jefe de la
Embajada de Espafia en Pekin.

11:25-11:30 Palabras de cierre y clausura Diia. Ana Sobrino.
Directora Ejecutiva de la circunscripcion de la
zona del Euro. Representacion espafiola ante el
Directorio del Banco. Banco Asiético de Inversion
en Infraestructuras.
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OPORTUNIDADES DE NEGOCIO Y DE INVERSION PARA LA EMPRESA ESPANOLA

2. Desarrollo del webinario

El evento virtual fue moderado por el Consejero Econémico y Comercial Jefe de la Embajada de
Espafia en Pekin, D. Carlos J. Tértola, mientras dos responsables del BAIl, el Director General del
Departamento de Servicios Operativos, D. Yanning Wang, y el especialista de Compras Senior del
Departamento de Servicios Operativos, D. Yunlong Liu, se encargaron de presentar el Banco y su
funcionamiento a los participantes que atendieron al webinario.

2.1. Palabras de bienvenida e introduccion

La sesion fue inaugurada por el Director de Infraestructuras, Sanidad y TIC de ICEX, D. José
Maria Blasco Ruiz, quien centr6 su intervencion en la importancia de la banca multilateral para la
internacionalizacion de la empresa espafiola. Asimismo, animo a las empresas participantes a
trabajar en futuras adjudicaciones del banco, y record6 el buen posicionamiento de las empresas
espafiolas en el sector de las infraestructuras. Por Ultimo, mencion6 la importancia de la
digitalizacion, la innovacion y la conectividad de las infraestructuras del mafiana (i4t, segln sus
siglas en inglés), pilares objetivo del BAII.

Tras sus palabras, el Consejero Econémico y Comercial Jefe de la Embajada de Espafia en
Pekin, Carlos J. Tértola, modero la sesion y presento a los ponentes del BAIl: D. Yanning Wang,
Director General del Departamento de Servicios Operativos, y D. Yunlong Liu, especialista de
Compras Senior del Departamento de Servicios Operativos.

2.2. Introduccioén al BAIl y a su cartera de proyectos de
inversion

El Director General del Departamento de Servicios Operativos del BAII, D. Yanning Wang fue
el encargado de introducir la actividad del BAIl a las empresas espafiolas.

El Banco Asiatico de Inversion en Infraestructuras (BAIl) es un banco multilateral de desarrollo
fundado en 2015 con sede en Pekin, con el objetivo de promover el desarrollo econémico y social
en Asia mediante la financiacion de proyectos de infraestructura sostenible, conectividad
transfronteriza y movilizacion de capital privado. Es lo que han denominado la infraestructura del
mafana (infrastructure 4 tomorrow, i4t) y que sitia su a&mbito de actuacién en la digitalizacion, la
innovacioén y la conectividad.

En la actualidad el BAIl cuenta con 105 miembros, 46 regionales y 43 no regionales, y 16 posibles
futuros miembros.
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Los principales instrumentos de financiacion con los que trabaja el BAIl son los préstamos
soberanos (79,8%), los préstamos no soberanos (20,2%), las inversiones de capital y las garantias.
Hasta marzo de 2022 se han aprobado 168 proyectos por valor de 33.631 millones de délares
estadounidenses, 88 de ellos de forma independiente y 80 cofinanciados con otros bancos de
desarrollo. Por sectores, la mayor parte de los proyectos corresponden a transporte (18%),
resiliencia econémica (17%) y energia (17%). Por paises, los mayores destinatarios de fondos hasta
la fecha han sido la India (8.381 millones de ddlares estadounidenses), China (3.285 millones) y
Turquia (3.146 millones).

Tipologia de proyectos Cantidad
AllIB 88
Cofinanciados con otros bancos de 30
desarrollo
Total de proyectos 168

Lainversiéon del BAll no ha dejado de crecer en los Gltimos afios, con un aumento muy acentuado
en el segundo trimestre de 2020 que coincide con la aprobacién de un Fondo para la Recuperacion
de la Crisis de la COVID-19 (CRF, por sus siglas en inglés). Gracias a este fondo se han aprobado
46 proyectos por valor de 11.552 millones de délares estadounidenses, dando cobertura a 25
miembros. También cuentan con un Fondo Especial de Preparacion de Proyectos (PPSF, por sus
siglas en inglés) para facilitar la financiacion en asistencia técnica para la preparaciéon de proyectos.

En el computo total de proyectos aprobados por el BAIl, anicamente el 5,4% han sido adjudicados
a empresas de la zona euro, principalmente contratos de obras y servicios.

2.3. Procedimientos de compra. Oportunidades de negocio y
financiacion en el BAII

Tras la presentacion de la actividad del BAII, tomé la palabra D. Yunlong Liu, especialista de
Compras Senior del Departamento de Servicios Operativos. Su presentacion se estructurd en
cinco secciones: la politica de contratacion de proyectos del BAIl, las licitaciones de proyectos
financiados por el BAIl, la preparaciéon de una oferta valida, la gestion de reclamaciones de los
licitadores, y las oportunidades de negocio que ofrece el BAII.

2.3.1. Politica de contratacion de proyectos del BAII

En esta primera seccion se realizé una introduccién de la tipologia de proyectos y la politica de
contratacion, asi como los métodos de licitacion y los documentos necesarios para presentar una
oferta.

| Espana . L .
' < : X Exgoﬁacbn 6 Oficina Econémica y Comercial de la
_— e Inversiones Embajada de Espafia en Pekin


https://www.aiib.org/en/policies-strategies/COVID-19-Crisis-Recovery-Facility/index.html#:~:text=The%20Asian%20Infrastructure%20Investment%20Bank,pressures%20arising%20from%20COVID%2D19.
https://www.aiib.org/en/policies-strategies/COVID-19-Crisis-Recovery-Facility/index.html#:~:text=The%20Asian%20Infrastructure%20Investment%20Bank,pressures%20arising%20from%20COVID%2D19.
https://www.aiib.org/en/projects/preparation-special-fund/index.html

BANCO ASIATICO DE INVERSION EN INFRAESTRUCTURA (BAll). ACTIVIDAD Y
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO Y DE INVERSION PARA LA EMPRESA ESPANOLA

La financiacion del BAIl tiene un alcance muy amplio, tanto para proyectos publicos como
privados. También se realizan donaciones bajo el Fondo Especial de Preparacion de Proyectos
(PPSF, segun sus siglas en inglés) y el Centro de Cooperacion Multilateral para el Desarrollo
Financiero (MCDF, segun sus siglas en inglés). La politica de contratacién aplicada difiere segun la
naturaleza del proyecto (publico o privado).

Aunque en esencia la tipologia de las licitaciones sigue la division tradicional (bienes, obras y
servicios, y asistencia técnica), el BAIll las divide segun su resultado sea tangible, diferenciando
entre contratos de bienes, obras y servicios (salvo consultoria), y contratos de consultoria.

Respecto a la relacién que se establece entre el BAIl, la agencia ejecutora y la empresa
adjudicataria de la licitacion, es la empresa licitadora la encargada de llevar a cabo el proyecto,
segun lo especificado en el contrato. A diferencia de otros bancos de desarrollo, cualquier empresa
puede presentarse a las licitaciones, sin importar si es pais miembro o no del BAIL.

El BAIl concede especial importancia a que el proceso de contratacién cuente con el mas alto grado
de transparencia, ética e integridad por parte de todas las partes involucradas. Para ello, se
pueden llevar a cabo evaluaciones previas a las adjudicaciones, asi como evaluaciones periddicas
posteriores.

Finalmente, las empresas deben cumplir con los requisitos medioambientales y sociales
establecidos por el banco. El BAIl da prioridad a una ejecucién de proyectos eficaz, limpia y
sostenible.

Documentos importantes

Entre los principales documentos que debe preparar la empresa se encuentra la estrategia de
ejecucion del proyecto (Project Delivery Strategy, PDS), que tendra como resultado un plan de
adquisiciones (Procurement Plan, PP).

Métodos de licitacién para contratos de bienes y obras y servicios (excepto consultoria)

Tipo de licitacion Documentos necesarios

Se deben utilizar los documentos estandar para la licitacion
(Standard Procurement Documents, SPD) publicados en la web del

International Competitive Tendering (IOCT) BAIl, y otros documentos estandar utilizados por bancos
multilaterales de desarrollo adaptados a las politicas del BAII. En
caso de conflicto, siempre prevalecera la politica del BAII.

Selective Tendering (ST) -

Direct Contracting (DC) -

Se realizard unalicitacién solo entre empresas nacionales en casos
National Competitive Tendering (NCT) excepcionales. Siempre con la aprobacion previa del BAIl y
siguiendo los mismos requisitos.

Request for Quotations (RFQ) -
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E-Procurement -

Public Private Partnerships (PPP) and
Concessions

Métodos de licitacién para contratos de consultoria

Tipo de licitacion
METODOS GENERALES DE SELECCION PARA EMPRESAS
International Competitive Tendering (IOCT)
Selective Tendering (ST)
Direct contracting (DC)
METODOS ESPECIALES DE SELECCION PARA EMPRESAS
Quality and Cost Based Selection (QCBS)
Quality Based Selection (QBS)
Fixed Budget based Selection (FBS)
Least Cost based Selection (LCS)
Consultant’s Qualifications based Selection (CQS)

EMPRESAS

Open Competitive Selection of Individual Consultant (OCSIC)
CONSULTORES INDIVIDUALES Limited Competitive Selection of Individual Consultant (LCSIC)
Direct Selection of Individual Consultant (DSIC)

En el caso de cofinanciacién con otros Bancos Multilaterales de Desarrollo (BMD), ser& el banco
lider el que aplique su politica de contratacion. En cambio, si se trata de una financiacion paralela
con otro BMD, suele aplicar la politica de contratacion del BAII.

2.3.2. DOnde encontrar licitaciones de proyectos financiados por el
BAII

Los proyectos publicos se anuncian en la pagina web del BAIl, asi como las operaciones que cubre
el PPSF y el MCDF. Por su parte, las licitaciones de entidades privadas no son publicitadas por el
BAIl, mientras que las licitaciones corporativas quedan contempladas en el presupuesto corporativo
del BAll y engloban servicios de consultoria (individual o empresas).

Para una mejor comprension de las fechas importantes en la licitacion y los documentos a presentar
en cada momento, se expuso el ciclo de aprobacién del proyecto de BAII (entre 8 y 15 meses),
los actores que intervienen, y los documentos resultantes en cada fase (SPN, PP, GPN).

Para garantizar la transparencia, la cartera de proyectos y los proyectos ya aprobados pueden
consultarse en la pagina web del BAII. Las licitaciones abiertas (IOCT, por sus siglas en inglés)
también se publican en Development Business, y aquellas cofinanciadas con otros BMD pueden
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encontrarse en sus respectivas paginas web. En caso de licitaciones nacionales (NCT/NCS, por sus
siglas en inglés), también han de ser publicitadas por la agencia ejecutora en las paginas web
oficiales y medios de comunicaciones nacionales en el idioma local.

2.3.3. Como preparar una oferta valida

Las empresas espafiolas contaron con la explicacion por parte del responsable de compras de como
presentar una oferta adecuada.

En términos generales, se debe cumplir con la politica de contratacion que exige el BAIl. En este
punto se incidié en la importancia de cumplir con todos los requisitos de elegibilidad y calidad
exigidos por el BAIl, asi como las fechas y formas de entrega de la oferta. Las ofertas no deben
incluir reservas u omisiones que puedan provocar su rechazo segun los criterios de evaluacion. En
caso de duda, se recomienda ponerse en contacto con el cliente.

2.3.4. Como se gestionan las reclamaciones de los licitadores

Antes de concluir su presentacion, D. Yunning Liu expuso la gestién de las reclamaciones por parte
de los clientes. Salvo en casos excepcionales, el BAIl no gestiona las reclamaciones de los
licitadores, sino que es la agencia ejecutora la encargada de hacerlo siguiendo la normativa de
reclamaciones que contiene la politica de contratacion del BAIl. No obstante, la agencia ejecutora
debe siempre informar al BAIl de las reclamaciones que se registren.

Todas las reclamaciones deben presentarse por escrito. La agencia ejecutora debe informar de su
recepcion a la empresa licitante en el plazo maximo de tres dias, asi como al BAII.

El contacto de las partes implicadas en el proyecto (cliente, agencia ejecutora y lider del proyecto
del BAII) esta disponible en la pagina web del BAIl, concretamente, en la pagina de informacién de
cada uno de los proyectos publicados.

Las reclamaciones pueden presentarse en cualquier fase del proceso de licitacion, siempre ante el
cliente o agencia ejecutora, con la condicion de que el BAIll sea necesariamente informado para dar
su aprobacién. En caso de que presentarse antes de la fecha limite de entrega de la oferta, la
agencia ejecutora solo tendra obligacion de responder si quedan mas de 10 dias para la fecha de
entrega de la oferta. Si se hace mas tarde de la fecha de entrega, se debera responder en tres
dias. También pueden realizarse apelaciones en el plazo establecido tras la adjudicacién del
contrato (Standstill Period), apelaciones sobre cuestiones técnicas, o apelaciones de licitaciones
gue no han requerido evaluaciones previas.

Tras la adjudicacion del contrato, la agencia ejecutora tiene que justificar durante el plazo de
apelaciones su decisidon a todas las empresas que han presentado la oferta. En caso de que una
empresa licitadora no haya recibido una explicacion satisfactoria en ese plazo, puede solicitar una
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reunion con el BAIIl. No obstante, el Unico objetivo de la reunion sera discutir sobre la propia oferta
y no sobre el proceso de licitacion.

2.3.5. Oportunidades de negocio en el BAII

La presentacion del BAII finaliz6 mostrando a los asistentes espafioles dénde pueden encontrar las
oportunidades de negocio para empresas y consultores individuales. En particular, en la pagina
oficial del BAIl dentro de la seccion de Corporate Procurement Opportunities y Consultant
Opportunities, en el Individual Consultant Portal.

2.4. Palabras de cierre y clausura

La clausura del evento corri6 a cargo de la Directora Ejecutiva de la circunscripciéon de la zona
del Euro, Representacion espafiola ante el Directorio del Banco, Dfia. Ana Sobrino, quien
subrayo la capacidad de reaccion y agilidad del BAIl para adaptarse a las circunstancias, pese
a su juventud. Ello ha quedado demostrado con la rapida creacién del Fondo para la Recuperacion
de la Crisis de la COVID-19 y la rapida preparacion, aprobacion e implementacion de proyectos
relacionados.

Asimismo, también recalcé que en los proximos afios esta tendencia continuara al alza. El volumen
de financiacion seguira aumentando y la cofinanciacion en el BAIl se ira reduciendo, lo que implica
gue el nimero de proyectos propios del banco aumentara y, por tanto, las oportunidades que ofrece.

ElI BAIl no cuenta con una red de oficinas pais y actualmente todo se gestiona desde la sede central
en Pekin. Pese a esta particularidad, el banco ha demostrado que es capaz de trabajar con gran
eficiencia, tanto en toda Asia y como en otras regiones. Por este motivo la Directora Ejecutiva de la
circunscripcion de la zona del Euro finalizé el webinario animando a las empresas espafiolas a
dirigirse a los profesionales del banco para comentar posibles proyectos o explorar posibles
oportunidades.
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3. Conclusiones

El webinario Banco Asiatico de Inversion en Infraestructura (BAII). Actividad y oportunidades de
negocio y de inversién para la empresa espafiola ha permitido a mas de 45 participantes de 40
empresas y otras organizaciones espafiolas obtener informacion de primera mano de responsables
del Banco Asiético de Inversion en Infraestructuras.

Los participantes pertenecian a diferentes sectores, principalmente empresas dedicadas a la
infraestructura (construccion, arquitectura y soluciones integrales) pero también asistieron
empresas de consultoria y agencias de internacionalizacion autonémicas.

El objetivo de la sesién fue acercar a las empresas espafiolas a la actividad del BAIl, para promover
la internacionalizacion de la economia espafiola de la mano de la financiacion multilateral.

En el evento se introdujo a las empresas participantes qué tipo de proyectos financia el BAII, quiénes
son los paises miembros y los fondos que han gestionado desde su fundacion. Durante la sesién
se informé a las empresas participantes sobre las oportunidades de negocio e inversién que ofrece
este banco de desarrollo, sus procedimientos de compra y los instrumentos de financiacién a los
gue pueden acceder.

Esta sesion ha confirmado la posicion del BAIl como generador de oportunidades de
internacionalizacién para las empresas espafiolas, asi como el interés de empresas en espafiolas
de continuar su expansion mediante proyectos financiados por bancos multilaterales de desarrollo.
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Si desea conocer todos los servicios que ofrece ICEX Espafia Exportacion e
Inversiones para impulsar la internacionalizacion de su empresa contacte con:

Ventana Global
913497100 (L-J9a17h;V9al5h)
informacion@icex.es

Para buscar mas informacién sobre mercados exteriores

WWW.icex.es

GOBIERNO MINISTERIO
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